Ihr Einstieg in den mobilen Verk

A@KEMASTER : FAHRZEUGWERKE :

Das Geld liegt auf der Stral3e!

Wie funktioniert mobiler Verkauf eigentlich?

Was ist zu beachten:

Wo habe ich eine Zukunftsperspektive?

Wie steht es um die Auslastung meiner Backstube?

Welche Alleinstellungsmerkmale habe ich?

Wie plane ich umsatzstarke Verkaufstouren?

Wie viele Haltepunkte sollte meine Verkaufstour beinhalten?

Wie verbessere ich eine bereits laufende Tour?

Wie sichere ich meine Tour ab?

Wie oft sollte ich zu meinen Kunden fahren?

Was kann ich tun um meine Kunden zu begeistern und zu binden?
Wie fiihre ich erfolgreiche Neukundengewinnung durch?

Welche Zusatzgeschafte kann ich nutzen?

Wie kontrolliere ich meine mobile Filiale?

Welche Rechtsgrundlagen habe ich zu beachten?

Wie erstelle ich eine betriebswirtschaftliche Rentabilitatsrechnung?
Welches Verkaufsfahrzeug ist geeignet?

Vermeiden Sie Fehler! Denn nur wer sich gut vorbereitet, kommt erfolgreich zum Ziel!
Mit unserer Kompetenz im mobilen Verkauf unterstitzen wir Sie ganz individuell und
auf Ihre Ziele abgestimmt. So sorgen wir gemeinsam fir lhren mobilen Verkaufserfolg!

GAMO Verkaufsfahrzeuge Vertriebs GmbH
Kanalstrasse 55
88214 Ravensburg

Tel.:0751/36611-0

Fax: 0751/36611-51
Email: backmaster@gamo.de
Web: www.gamo.de

weitere Informationen und Beratungstermine unter:

,Das mobile Geschaft eroffnet neue Moglichkeiten und

hilft nicht nur mir, sondern auch meinen Kunden...”
(Backermeister Geigl)

—

Made in Germany Il



Von mobilen Verkaufslosungen profitieren

Der Mobile Verkauf ist eine grof3e Chance...

Erstens:

Das Investitionsvolumen einer mobilen
Verkaufslosung ist im Vergleich zur
stationdaren Backerei relativ gering.
Durch eine gezielte Tourenplanung, bei
der wir Sie tatkraftig unterstiitzen,
holen Sie das investierte Geld schnell
wieder herein.

Backstube
b~

Sie haben das Gefiihl Ihr Standort ist
unrentabel, Umsatzpotential liegt
jedoch in der Umgebung?

Sie suchen nach einer Losung lhre
Geschaftstatigkeit gewinnbringend
auszudehnen?

Bringen Sie lhre Brotchen zum Kunden!

GAMO zeigt lhnen wie...

Zweitens:

Mit einem GAMO Verkaufsmobil haben
Sie die freie Standortwahl und kénnen
sich jederzeit den Marktbedingungen
anpassen. Sie schaffen Ihr eigenes
attraktives Absatzgebiet und sorgen flir
eine optimale Auslastung Ihres Backbe-
triebes.

Drittens:
Der mobile Verkauf bietet:

* hohes, bisher ungenutztes
Marktpotential

e LiickenschlieBung in der
Nahversorgung

e {iberdurchschnittliche Ertrags-
chancen, hohe Durchschnittskdufe,
hohe Preisakzeptanz

Moglichkeiten im mobilen Verkauf:

* Tourenverkauf

e Frithstlickservice

¢ Mittags-Snack Service
» Kaffee-Service

e Catering

¢ Disco-Night Service

Das Geld liegt auf der StrafRe!

Das GAMO BACKMASTER Erfolgskonzept hietet lhnen:

* malgeschneiderte mobile Erfolgslésungen
e Unterstiitzung bei der Planung und Umsetzung lhres

personlichen Geschaftskonzeptes

¢ Tourenplanung, Tourenoptimierung & Tourenmarketing

¢ umfangreiches Schulungs- & Seminarangebot

® Finanzierungsservice

o BACKMASTER Verkaufsfahrzeug in hochster Qualitat

aus Manufakturbetrieb

Probleme im Backerhandwerk Nutzen Sie lhre Moglichkeiten

» rlicklaufiger Pro-Kopf-Konsum

¢ Zunahme der SB-Verkaufsflachen
* Preisdruck durch Back-Discounter
* kostenintensiver Filialbetrieb

¢ verandertes Konsumverhalten

¢ wechselnde Marktbedingungen

* Backautomaten

Unzahlige Backerfahrzeuge von GAMO
rollen jeden Tag die Erzeugnisse des
Backerhandwerks vor die Haustlire der
Kunden. Der Tourenverkauf wird dabei
so gestaltet, dass umsatzstarke Absatz-
gebiete angesteuert werden. Als Snack-
verkauf vor Schulen und Betrieben, als
Frithstiicksservice, als Uberlandtour zur
Belieferung der umliegenden Orte oder
als Marktverkauf.

Mit GAMO haben Sie fiir jedes
Verkaufskonzept den richtigen Partner
an lhrer Seite...

Professionelle Beratung &
umfangreicher Service

Wer sich gut vorbereitet kommt mit
Erfolg zum Ziel!

Wenn es beispielsweise um Tipps zur
Planung lhrer Verkaufstour oder zur
Erstellung |hres Business-Konzeptes
geht, kann I|hnen unser erfahrenes
Team besondere Hilfestellung geben. So
vermeiden Sie Fehler, die nur unnotig
Zeit und Geld kosten.

GAMO BACKMASTER @
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Umsatzbringer
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