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Kühltheken-Verkaufsfahrzeuge 2010

Kompetenz für 
mobiles Verkaufen

Ich habe Interesse am Kastenwagen SM 290

Name: ____________________________________________

Ansprechpartner: ___________________________________

Straße:____________________________________________

PLZ:____________Ort:_______________________________

Tel.:____________________Fax:_______________________

E-Mail:____________________________________________

Web: _____________________________________________ 

Bitte informieren Sie mich:

Ich habe Interesse am Verkaufsanhänger SA 390
Ich habe Interesse am Verkaufsmobil SM 390

Bitte Rückfax an 03447 - 510 66 20

GAMO Altenburg
An der Lödlaer Chaussee
04617 Lödla / OT Oberlödla

GAMO Ravensburg  0751 - 366 11 0
GAMO Stuttgart  0751 - 366 11 0
GAMO Altenburg  03447 - 510 66 10
GAMO Hannover  03447 - 510 66 10

IHR LADENGESCHÄFT AUF RÄDERN

Sie produzieren Ihr Angebot selbst und wissen, dass Sie gute Ware anbieten!
Sie wissen woher Ihre Fische stammen!
Sie sind sich sicher, dass Sie über ein Sortiment verfügen, welches Ihre Kunden auch kaufen wollen!

Ein eigenes Ladengeschäft bauen: 
Die Ladeneröffnung ist zeitaufwendig und kostenintensiv

Schlachthaus zum Vermarktungsladen umbauen oder erweitern:
Kann man machen, aber hier erreicht man nur die Laufkundschaft
 

-

Mobilen Laden einrichten, mit einem Verkaufsmobil auf Tour / Markt gehen
= eine der sinnvollsten und effektivsten Möglichkeiten des Vertriebes. Kostet gerade mal soviel
im Monat, wie ein Durschnittstagesumsatz! 
 

+

-
...was machen Sie nun?

GAMO ist Ihr Partner!
Gerne beraten wir Sie und erstellen mit 
Ihnen zusammen eine Wirtschaftlichkeitsberechnung
für Ihre mobile Filiale.

Unsere 35-jährige Erfahrung komm Ihnen zu Gute
Gerne helfen wir Ihnen in Sachen:

Touren- / Marktplanung
Entlohnungssysteme für Ihr Personal
Marketingmaßnahmen
Betriebswirtschaftliche Berechnungsgrößen

Sämtliche Preise & Berechnungsangaben sind beispielhaft gewählt, und können von Fall zu Fall variieren. 

Bitte informieren Sie mich über:

Kauf  Leasing/Finanzierung  Miete

GAMO Ravensburg
Kanalstraße 55
88214 Ravensburg

www.gamo.de
info@gamo.de

Beispielhafte Rentabiltätsberechnung

Verkaufsmobil
Einsatztage / Woche 4
Umsatz / Tag 550,00 €
Rohertrag bei 60% Handelsspanne 330,00 €

Kosten pro Einsatztag ca.:
variable Fahrzeugkosten ca. -10,00 €
Fahrzeug Steuer & Versicherung -10,16 €
Leasingkosten -33,88 €

Lohnkosten Personal bei Festanstellung -80,00 €
Ergebnis nach Kostenabzug / Woche 783,86 €
Ergebnis nach Kostenabzug / Jahr 37.625,04 €
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